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SZKOLENIE ZAMNIETE
PLANOWANIE, TWORZENIE |

Kazda firma i zesp6t ma swoje specyficzne potrzeby, ktére mozna zaidentyfikowac i
zaadresowacé w najbardziej efektywny sposéb, podczas zamknietych projektow
edukacyjnych.

Kiedy warto zorganizowac szkolenie zamkniete i jakie niesie to korzysci dla
organizacji?

Chciatbys przeszkoli¢ grupe co najmniej 5 pracownikéw?
Organizacja szkolenia zamknietego po prostu sie optaca- cena szkolenia zamknietego dla 5
0sOb jest nizsza, niz wystanie 5 uczestnikdw na szkolenia w formule otwartej

Chciatbys miec¢ wptyw na to kiedy, w jakich terminach i w jakim miejscu odbywa
sie szkolenie?

Organizujac szkolenie zamkniete, to klient podejmuje decyzje

Oczekujesz, ze szkolenie uwzgledni indywidualne i faktyczne potrzeby Twoich

Pracownikow?
Organizacja szkolenia zamknietego po prostu sie optaca- cena szkolenia zamknietego dla 5
0sOb jest nizsza, niz wystanie 5 uczestnikow na szkolenia w formule otwartej

Oczekujesz, ze szkolenie uwzgledni indywidualne i faktyczne potrzeby Twoich

Pracownikow?
Zbadamy potrzeby Twoich Pracownikdw i nha tej podstawie przygotujemy odpowiedni |
dedykowany program

Chciatbys podczas szkolenia pracowac na wiasnym case'ie, rozwigzac wilasny

problem bizesowy?

Podczas szkolenia zamknietego to Ty decydujesz, co chciatbys przecwiczyc, a my
dostosowujemy program ¢wiczen do Twoich potrzeb
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Cele szkolenia

Glownym celem szkolenia jest nabycie przez uczestnikow umiejetnosci
koniecznych do prawditowego i sprawnego planowania, tworzenia i
dystrybuowania tresci marketingowych (content marketing)

Efekty

Dzieki udziatowi w szkoleniu uczestnik:

e Rozpoznaje i charakteryzuje potrzeby odbiorcdw tresci marketingowych

o Wspiera realizacje strategii marketingowej przedsiebiorstwa

e Przygotowuje tresci marketingowe: tekstowe i multimedialne (zdjecia, grafiki,
filmy, poradniki, artykuty)

e Dystrybuuje przygotowane tresci w wykorzystaniem kanatdw internetowych

e Postuguje sie odpowiednimi narzedziami )sprzetem i oprogramowaniem)

e Monitoruje skutecznos¢ i efektywnos¢ wdrazanych rozwigzan

e Planuje i przekazuje zadania wspodtpracownikom oraz zewnetrznym wykonawcom
ustug
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Program szkolenia
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MODUL 1 S
CZYM JEST CONTENT MARKETING? Definicje, liczby, trendy §
=
MODUL 2 %
CONTENT MARKETING w planie marketingowym o,
3
MODUL 3 295
MARKETING TRESCI A REKLAMA NATYWNA. Jak pisaé do Internetu? o) d cZ) K}
FH:
Zw> O
MODUL 4 , 2 GF T
MARKETING TRESCI A SEM 4357 =
Y
MODUL 5 ~T8Z
MARKETING TRESCI a reklama graficzna (display) 4 X Er%
88md

MODUL 6 sar
REKLAMA WIDEO w stuzbie e-commerce'u



Program szkolenia
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MODUL 7 §
MARKETING TRESCI w e-mail marketingu a

.
MODUL 8 £
MARKETING TRESCI w social mediach O

:
MODUL 9 295
MARKETING TRESCI w e-commerce a : S ‘ﬁ

2550
MODUL 10 , m S r% m
DYSTRYBUCJA TRESCI w Internecie 2 -

FH)
MODUL 11 X082
Skuteczno$é MARKETINGU TRESCI 43 Er%
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Organizacja szkolenia

Przed rozpoczeciem kazdego szkolenia zamknietego, dokonujemy
szczegotowej analizy potrzeb i oczekiwan poszczegolnych uczestnikéow pod
katem maksymalizacji efektywnosci realizacji celéw szkolenia zatozonych
przez klienta.

— FORMA SZKOLENIA:
YA, - A | . . .
— Istnieje mozliwosc¢ realizacji szkolenia w formule online lub stacjonarne;

ORE  LICZBA UCZESTNIKOW:

m 6-12 0sob

ZAPEWNIAMY:

}?= Komplet materiatdw szkoleniowych (skrypt szkoleniowy, materiaty
dodatkowe), certyfikat ukonczenia szkolenia, trener praktyk z wieloletnim

doswiadczeniem zawodowym, ¢wiczenia dopasowane do potrzeb grupy
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Dziekujemy!

MASZ PYTANIA? ZACHECAMY DO
KONTAKTU

szkolenia@sar.org.pl
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